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          1 ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

1.1 Цель методики оценки и выбора поставщиков оборудования – выбор наилучшего  поставщика из ряда кандидатов.

1.2 Данная методика используется в работе главным инженером, главным энергетиком, главным технологом, начальником РМЦ.
2 МЕТОДИКА ОЦЕНКИ И ВЫБОРА ПОСТАВЩИКОВ ОБОРУДОВАНИЯ

2.1 Сбор необходимой информации
2.1.1 После получения заявки/ технического задания/ планов  на приобретение оборудования проводится подбор поставщиков данного оборудования через каталоги, Интернет-сайты и сбор необходимой информации.
2.1.2 Критерии оценки поставщиков:

- цена оборудования,

- сроки поставки,

- условия оплаты.

2.2 Метод рейтинговых оценок

2.2.1  Методика базируется на методе рейтинговых оценок, позволяющих объективно оценить поставщика. 
Таблица 1
	№ п/п
	Критерий выбора
	Удельный вес критерия

	1
	Цена оборудования
	0,5

	2
	Срок поставки
	0,2

	3
	Условия оплаты
	0,3

	
	Итого
	1,0


2.2.2 Оценка поставщиков определяется методом сравнения полученных данных (Таблица 2).
Таблица 2

	№ п/п
	Наименование критерия
	Показатели состояния

критериев
	Оценка в баллах

	1
	Цена оборудования
	Наименьшая предложенная цена 
	10

	
	
	Среднее значение предложенной цены
	6

	
	
	Наибольшая предложенная цена 
	2

	2
	Срок поставки
	Наименьший предложенный срок поставки 
	10

	
	
	Средний предложенный срок поставки
	6

	
	
	Наибольший предложенный срок поставки 
	2

	3
	Условия оплаты
	Отсрочка платежа
	10

	
	
	Рассрочка на 3 месяца
	8

	
	
	50/50
	4

	
	
	100% предоплата
	2


2.2.3 Значение рейтинга по каждому критерию определяется путем произведения удельного веса критерия на его балльную оценку для данного поставщика. Далее суммируют полученные значения рейтинга по всем критериям и получают итоговый рейтинг для конкретного поставщика (Приложение А). 
2.2.4 Сравнивая полученные значения рейтинга для разных поставщиков, определяют наилучшего партнера. Выбирается поставщик, набравший максимальное количество баллов.
2.2.5  В случае острой необходимости приобретения оборудования (связанное с обеспечением жизнедеятельности предприятия, остановкой одного из технологического процесса и т.п.) на первое место критерия выбора выходит срок поставки оборудования. 
3 Внесение изменений

3.1 Пересмотр методики может быть сделан при необходимости

- по результатам анализа внедрения оборудования,

- при необходимости изменения удельного веса критериев, 

 но не реже один раз в два года.
Приложение А
«УТВЕРЖДАЮ»                       
         Директор департамента по развитию 
ООО «КЗСМИ»
_______Н.А. Максиков
«___»  ________  20__г.

Выбор поставщика оборудования

Наименование оборудования

	№ п/п
	Критерий выбора
	Удельный вес критерия
	Оценка значения критерия по 10-бальной шкале (Поставщик №1)
	Произведение удельного веса критерия на оценку (Поставщик №1)
	Оценка значения критерия по 10-бальной шкале (Поставщик №2)
	Произведение удельного веса критерия на оценку (Поставщик №2)
	Оценка значения критерия по 10-бальной шкале (Поставщик №…)
	Произведение удельного веса критерия на оценку (Поставщик №…)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1
	Цена
	0,5
	
	
	
	
	
	

	2
	Срок поставки
	0,2
	
	
	
	
	
	

	3
	Условия оплаты
	0,3
	
	
	
	
	
	

	
	Итого
	1,0
	
	
	
	
	
	


Главный инженер


А.Н. Кузнецов
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